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del target alla due diligence, dalla 
definizione del valore fino all’in-
tegrazione post-acquisizione. Un 
approccio consulenziale struttura-
to, che unisce visione strategica, 
competenze finanziarie e atten-
zione al fattore umano.

“Una M&A ben pianificata non è 
solo un’operazione finanziaria, ma 
un progetto di crescita aziendale”, 
sottolinea Credit Data Research 
Italia. “Valorizzare le persone, 
integrare le culture aziendali e 
costruire sinergie operative è la 
chiave per generare valore nel 
lungo termine”.

oggi le M&A rappresentano per 
molte imprese un’opportunità 
concreta per integrare tecnologie, 
competenze e mercati in tempi ra-
pidi. “In un contesto dove il tempo 
è un fattore competitivo, acqui-
sire può significare accelerare 
processi evolutivi che sarebbe-
ro troppo lenti o costosi se svilup-
pati internamente”, spiegano da 
Credit Data Research Italia.

La società – con 25 anni di espe-
rienza e una rete di oltre 180 pro-
fessionisti – affianca le imprese 
italiane in tutte le fasi di un’ope-
razione straordinaria: dalla ricerca 

In uno scenario economico in 
continua evoluzione, caratterizza-
to da digitalizzazione, nuovi mo-
delli di consumo e sfide ambien-
tali, le piccole e medie imprese si 
trovano a dover ripensare i propri 
percorsi di crescita. In questo 
contesto, le operazioni di M&A 
- fusioni e acquisizioni - stanno 
diventando una scelta sempre più 
diffusa anche tra le PMI italiane 
che vogliono consolidarsi, inno-
vare e competere su scala più 
ampia.

Un tempo considerate strumen-
ti riservati alle grandi corporate, 
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