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MODA Prosegue la crescita dell'azienda di Cornedo che punta a 100 milioni difatturato 2023

Peserico fa “shopping”
e investe sui negozi

Acquisito un maglificio a Carpi e un laboratorio a Tezze sul Brenta
«Filiera verticale: dall'ideazione del capo fino alla vendita in boutique»

CORNEDO VICENTINO

@@ Peserico continua ad in-
vestire sul retail e fa shop-
ping, proiettandosi ai 100
milioni di ricavi nel 2023.
L’azienda di alta moda con
quartier generale a Cornedo
Vicentino amplia la produ-
zione acquisendo un maglifi-
cio a Carpi e un nuovo labora-
torio a Tezze sul Brenta, inve-
stendo in alcuni nuovi mac-
chinari di ultima generazio-
ne. Ma punta anche a svilup-
pare il network di negozi at-
traverso nuove aperture in
Europa ad iniziare da Sylt in
Frisia, considerata la “Capri”
tedesca dove ha inaugurato
un monomarca a fianco dei
pit noti brand della moda
mondiale.

Retail Nei Paesi piu lontani
siaffiderainvece a delle part-
nership, da Baku in Arzebai-
gian, Astana in Kazakistan e
Tashkent in Uzbekistan. An-
che negli Stati Uniti Peserico

Ha oltre 1.300
multimarca e 50
monomarca (di cui
8 in Italia), in Usa
balzo del 46% e
nuove aperture

sara presente in nuovi spazi
a Chicago, Washington,
Phoenix e New York. Quella
di ampliare la rete di negozi
sierivelata unastrategia vin-
cente: sono oltre 1300 multi-
marca e oltre 50 monomar-
ca, di cui 8 in Italia, anche
con le nuove vetrine in via
della Spiga a Milano. «La
scelta di investire ancora nel
retail - spiega il ceo Riccardo
Peruffo - sta a significare che
crediamo molto in questo ca-
nale di vendita che ha contri-
buito non poco alla crescita
del fatturato. Negli Usa ab-
biamo registrato un balzo in
avanti del 46% toccando, in
quell’area, i 22 milioni di eu-
ro di fatturato. Siamo cre-
sciuti in diverse zone non ul-
tima I'Ttalia con +4:3%. Pos-
so annunciare che entro I'an-
no daremo vita anche al no-
no store nel nostro Paese in
una zona ad altissimo tasso
turistico internazionale do-
poleaperture di Roma, Mila-
no, Firenze, Torino, Vene-
zia, Verona, Santa Margheri-
ta Ligure e Forte dei Mar-
mi».

Filiera verticale I 100 milio-
ni di fatturato consolidato
da raggiungere entro I'anno
per Riccardo Peruffo sono or-
mai a portata di mano, cosi
come «importantissima» €
definita anche la scelta di in-
vestire in tecnologia sempre
piu avanzata. «E la volonta -

Peserico Uno scorcio dellazienda con sede a Cornedo Vicentino ARcHivio

spiega - di affiancarla alla va-
lorizzazione della confezio-
ne dei capi, creando un am-
biente di lavoro positivo e
all'avanguardia, in grado di
essere uno stimolo alle nuo-
ve generazioni che si affaccia-
no al mondo dell'industria
della moda. Vogliamo perse-
guire una visione e reintro-
durre il giovani verso il lavo-
ro manuale - prosegue - tra-
smettendo la tradizione ac-
quisita e sviluppando le abili-
ta sartoriali, combinando la
tecnologia e linnovazione.
L’alta qualita dei nostri capi

nasce dall’abilita delle mae-
stranze del territorio, compe-
tenze che continuiamo a svi-
luppare e promuovere in
un’ottica sempre pit innova-
tiva attraverso le risorse for-
mate in ambito modax. Filie-
ra verticalizzata: «Dall'idea-
zione di un capo fino alla sua
confezione e alla vendita in
boutique. Ogni step del pro-
cesso concorre a creare valo-
re, offrendo capi di qualita
sempre piu apprezzati dal
mercato italiano e interna-
zionale». [
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IL CONVEGNO Oggi a Palazzo Bonin Longare
Finanza d’impresa
Come orientarsi
tra le opportunita

L'Unione giovani commercialisti
con i Giovani di Confindustria

@@ Un convegno per dare a
giovani imprenditori e pro-
fessionisti un approfondi-
mento operativo su come
orientarsi in materia di finan-
za d'impresa, tra le opportu-
nita, le varie modalita di fi-
nanziamento, la ricerca dei
partner, gli strumenti di co-
municazione finanziaria ed il
business plan nel rapporto
con le banche, trai principali
strumenti di comunicazione
finanziaria per presentarsi al
meglio agli stakeholder.

E quanto propone per oggi,
a Palazzo Bonin Longare con
inizio alle 14.30, 'Unione dei
giovani dottori commerciali-
sti ed esperti contabili di Vi-
cenza insieme ai Giovani im-
prenditori di Confindustria
Vicenza. «Una corretta ge-
stione delle dinamiche finan-
ziarie, la scelta di partner stra-
tegici e il monitoraggio co-
stante dei risultati - sottoli-
nea Camilla Cielo, presiden-
te del Gruppo Giovani di Con-
findustria Vicenza- sono ele-
menti cruciali per garantire
lo sviluppo, la competitivita e
la continuita delle nostre im-
prese. Siamo quindi felici di
poter ancora una volta colla-
borare con1'Unione dei giova-
ni dottori commercialisti per
un appuntamento formativo
che riunisce imprenditori e
professionisti su un tema che
civede fianco a fianco».

«Per favorire lo sviluppo, la
competitivita e la continuita
delle nostre imprese - affer-

Lasede Palazzo Bonin Longare

ma Monica Marana, vicepre-
sidente dei Giovani commer-
cialisti - e fondamentale gesti-
re correttamente le dinami-
che finanziarie, scegliere
partner strategici e monitora-
re costantemente i risultati
conseguiti. Abbiamo organiz-
zato questo evento perché an-
che noi commercialisti sia-
mo chiamati a supportare i
nostri clienti nell'individuare
e scegliere gli strumenti fi-
nanziari piu adeguati al loro
modello di business». L'ini-
ziativa vedrala presenza dire-
latori specializzati, quali Ma-
nuela Marino, head of R&D,
training, consulenza strategi-
ca Credit dataresearch, Chia-
ra Bisognin, commercialista
erevisore legale, Paolo Dura-
stante, commercialista e revi-
sore legale. L’evento é gratui-
to per gliiscritti alle due asso-
ciazioni e per gliiscritti all'Or-
dine dei commerecialisti e de-
gli esperti contabili. © LBer.

VENETO CENTRALE

Al via domani
il ciclo “Bve”
di webinar
sull’export

@0 Inizia domani il nuovo ci-
clo di tre incontri online di
Bve Banca del Veneto Cen-
trale, nell'ambito dell’Acade-
my dedicata all'export. Il pri-
mo appuntamento (dalle 15
alle 17) sara dedicato al tema
“Export control e Procedure
in materia di controllo: cosa
e come fare”.

L’istituto di credito coope-
rativo (gruppo Cassa centra-
le), guidato dal presidente
Gaetano Marangoni e dal dg
Claudio Bertollo, dopoil suc-
cesso della scorsa edizione,
«propone un nuovo ciclo di
webinar gratuiti rivolti ad
aziende e imprese - non solo
clienti della banca - per soste-
nerle e aiutarle nella crescita
internazionale, mettendole
nelle condizioni di sfruttare
al meglio ogni opportunita e
di agganciare la ripresa».

Domani l'obiettivo con gli
esperti Antonio Di Meo e
Mattia Carbognani & «trac-
ciare alcune linee guida e
punti daseguire in fase di av-
vio di una trattativa commer-
ciale con I'estero, esortare le
aziende ad accertarsi che le
proprie operazioni commer-
ciali e finanziarie non violi-
no lanormativa, aiutarle nel-
la predisposizione di Pic,
Programmi interni di confor-
mita e di Export control.

Si proseguira giovedi 28 set-
tembre con il webinar “India
e Stati Uniti, focus Paese e le
opportunita di business”
(con Roberto Corciulo, Mo-
nica Taborelli, Massimilia-
no Altabella, Antonio Di
Meo). Chiusura giovedi 23
novembre quando si parlera
di “Doing business in Arabia
Saudita e Paesi del Golfo”. In-
fo sul sito della banca. )
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